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. Odovodnenie vyberu

Hodiny su zalozené na potrebnom mnozstve
informacii o Specifikdch podnikania.

Ziaci ziskaju praktické rady a na praktickych
cviceniach si vyskusaju, ¢i by v buducnosti chceli
podnikat, alebo sa radsej niekde zamestnaju, Ci uz

v/nejakej firme alebo institdci.



Il. Vseobecne vzdeldavacie ciele

» Ziskavanie vedomosti o vyhoddch a nevyhoddch podnikania,
spdsoby hladania ndpadov pre viastné podnikanie a jeho
zdroje financovania.

» Pochopenie toho, ako moézu byt tieto vedomosti uzitocné vo
Vasom kazdodennom pracovnom zivote.

= Spoznanie konkrétnych, lahko vykonatelnych a efektivnych

viceni, ktoré umoznia lepsie sa rozhodnut o bududce profesii.

Posiinenie motivacie pracovat nad sebou samym a rozvijaf
praktické zrucnosti.

Dolezitym prvkom je tiez priprava ziakov na zivot v socidlnom
prostredi a zaujatie postoja pozitivneho  myslenia, ktory
podporuje motivaciu a ohodnotenie svojich pracovnych
predpokladov.



lll. Tematicky rozsah hodin

Pojem podnikatelske] Cinnosti
Vlastnosti podnikatela

Vyhody a nevyhody podnikania
Podnikatelsky ndpad

R

Odkial vziat peniaze na podnikanie®e
. Cvicenia



IV.Metody vedenia hodin

1) Minipredndska (na zaklade prezentacie)
2) llustracné materidly — interaktivny film

3) Praca pod vedenim

4) Prdaca v skupine




1. Pojem - podnikatelska ¢innost

Podnikatelska ¢innost je zdrobkovd vyrobna ¢innost,
sluZzby, obchod, stavebnicka ¢innost alebo éinnost
suvisiaca s vyhladavanim a vyuZivanie loZisk

nerastnych surovin.

Jej cielom je...

maximalizacia zisku




1. Pojem - podnikatel'skd ¢innost

Podnik - je pravne, ekonomicky a organizacne

oddelend hospodarska jednotka.




1. Pojem - podnikatel'skd ¢innosf

Podnikatel - fyzicka, pravnickd osoba alebo jednotka
bez pravnej subjektivity, ktora nepreftriite a
organizovane podnika

... NA VLASTNE RIZIKO




2. Vlastnosti podnikatela

Uzitocné vlastnosti podnikatela sU vrodené vlastnosti, bez ktorych
by clovek chcel zit tak, ako hovori jedno vychodné prislovie "jeden
den ako tiger, namiesto sto dni ako ovca" a ziskané vlastnosti, ktoré
prichddzajo s Casom.

Vrodené viastnosti:

Vynaliezavost - ,,vies pocitate Ratqgj len so sebou samym”.

acovitost - takmer hranici s workholizmmom

Iniciativa — ludia sa delia na tych, ktorym sa chce a tych, ktori sa
vecne sfazuju

Odvaha - uz samotné rozhodnutie o vilasthom podnikani si
vyzaduje odvahu

/mysel pre rivalitu — budete musiet bojovat s konkurenciou a

niekedy qj s klientom ;-)



2. Vlastnosti podnikatela

Ziskané viastnosti:
/odpovednost — ziskavand po kazdom podpisani objedndvky
a zmluvy
» Odolnost voci stresu - ,,Co nas nezabije, to nds posilni..."
3 motivacia — sU chvile, ked ndm zostane len vierq, ze sa

10 podari

Sebadisciplina - nikto okrem nds to neurobi

Striedmost — ngjprv investicie, az potom potesenie.



3. Vyhody a nevyhody podnikania

Je podnikanie pre mna?
Jedného dna sa rano zobudite.
A napadne Vas genidlna myslienka, vdaka ktorej zarobite
vela penazi, ziskate uznanie a stanete sa padnom svojho

ivota. Predtym vsak, nez urobite prvy krok, musite si

povedat na tri kluCove otdzky: oplati sa zacat podnikaf,

aké su vyhody a nedostatky podnikania.



3. Vyhody a nevyhody podnikania

Vyhody podnikania:
Ste nezavisly,
Realizujete svoje plany a sny,
Vsetko zavisi len od Vas, ste sam sebe séfom,
Nehrozi Vam vypoved, napriklad z dbévodu veku,
Nehrozi Vam boj o poziciu s agresivnymi ,,mladymi kolegami,
Pracujete s kym chcete,
am si urcujete vysku vyplaty©
Nemusite zndasaf zIU ndladu $éfa, alebo sa pozerat do tvare nie
prilis oblUbeného kolegu,
Nemdte nadriadeného, sami si sfanovujete svoje Ulohy a ciele a
regulujete intenzivitu prace, jej Cas, miesto atd..
Nemusite ziadat dovolenku,
Na Vasom pohlavi, veku a pdvode nezdlezi.



3. Vyhody a nevyhody podnikania

Nevyhody podnikania:

L vlastnej firmy nemozete odist, zatvorit za sebou dvere a o niC sa

nestarat,

= Nedagju Vam spavaft finanéné otdzky, predovsetkym tie suvisiace
so zabezpeclenim kontinuity objedndvok, vyplatami, odvodmi a
danami,

= Casto pracujete nepretriite, bez ohladu na der, dennl dobu a ste

y bez dovolenky,

iziko zlyhania spociva vyluCne na Vdas - riskujete nie len firemny
majetok alebo aj osobny,

Problém s motivaciou pracovat a dalsim Usilim pri neUspechu,

Pradvna a finanénd zodpovednost.



3. Vyhody a nevyhody podnikania

Podnikanie to je obrovskd zodpovednost za sebba a svojich
pracovnikov.

Podnikanie si vyzaduje vela sil, sebadiscipliny a zvysovanie

vlastnych kompetencii, a to sa oplatilen pri dlhsej

perspektive.

Ak nie ste prilis pracovity a pocitate s tym, ze sa to ,,urobi
samo” alebo ,,nejako to uz bude” upustite od myslienky

podnikania a radsej si ndjdite dobru a stabilnu pracu.



3. Vyhody a nevyhody podnikania

Ak si myslite, Zze mate vsetky predpoklady na to, aby ste
Uspesne podnikali, pre kazdy pripad si to overte a
odpovedzte na niekolko otdzok:
» Mdte nevyhnutné vedomosti a zrucnosti potrebné na
podnikanie v uvedenej branzie

POzndate pracovny trh, v rdmci ktorého chcete podnikate

Pozndte niekoho déveryhodného, kto Vas podporie
Ste vytrvaly a nenechdte sa rychlo znechutife
Co vdas motivuje k tomu, aby ste zacali podnikat?

Mdate prislusné predpoklady?



4. Napad na podnikanie

Ndjdi dieru na trhu

Co je to diera na trhu?

Diera na trhu je miesto, kde nie je prilis velkd

konkurencia alebo Vasa ponuka je vynimocna.




4. Napad na podnikanie

Hladajte problémy, kioré je potrebné riesit

Svet je plny problémov, ktoré mozno riesif.
V kazdom probléme existuje potencidlna moznost premenit
ho na ziskovy obchod.

Lydia maju mnoho potrieb, ktoré by chceli uspokojif.

o si myslite, odkial sa vzal otvarac¢ na konzervy alebo

noznice pre lavakov?



4. Napad na podnikanie

Sledujte

Sledujte svet okolo seba.
M&ze sa stat, ze prave na zahranicnej dovolenke objavite

nieco, Co Vas inspiruje.




4. Napad na podnikanie

Stratégia ¢erveného ocednu
Mbzete ngjst lepsi spdsob na riesenie problému, ktory uz
chcel niekto vyriesit.
Nazyva sa to stratégia Cerveného ocednu.
Je to stratégia vstupu uz na existujuci trh.

Aby ste mohli preddavaf viac, musite byt lepsi ako

konkurencia.

Myslite na to, ze Taliani vymysleli pizzu, ale az Americ¢ania ju

spopularizovali.



4. Napad na podnikanie

Dolezité rozhodnutia
» Vybraf ndzov firmy,

= Vybraf pravnu formu Cinnosti,

= Zvolit formu zdaneniaq,

it druh Cinnosti,

rcit datum zaciatku podnikania,
UrCit miesto podnikania,

= Vybraf si banku, v ktore] budete mat firemny ucCet.



4. Napad na podnikanie

Hladajte na internete
Velmi zaujimavym spdsobom je prezeranie si rdznych
diskusnych for a socidlnych sieti.
Castokrat tam ludia sami hovoria o svojich potrebdch a

nemoznosti ich uspokojenia: ,,Preco nie je..." alebo ,Skoda,

7e sa neda...".

Staci zistif, Ci dokdzete dodaf ludom to, Co potrebuju.



4. Napad na podnikanie

Rozvijajte svoje zaujmy

Ak mdate nejaku svoju oblUbenu tému, o ktorej mdate dostatok
vedomosti, ste domdacim majstrom, alebo ste dobry v nejakej
Sportovej discipline, hladajte ndpad v oblasti, v ktorej sa

vyznate alebo, ktord Vas bavi.




4. Napad na podnikanie

Analyzujte svoje pracovné skusenosti

Zamyslite sa nad svojimi zdrojmi a predpokladmi.
Kde ste predtym pracovaliz Aké sU Vase skisenostiz Co
momentdalne mdate k dispoziciie

Co viete Vy a Va3 spolo&nik?



4. Napad na podnikanie

Prisposobte existujice produkty novej cielovej skupine

Dobry ndpad nemusi byt len o vymyslani nového produktu.
M&zete zobrat do Uvahy uz existujuce rieSenie, ale na trhu,
na ktorom este nebolo pourzité.

Njekedy staci predstavit existujuci produkt novej skupine

klientov.



4. Napad na podnikanie

Pocuvaijte svoju intuiciu

Ak citite, ze je to to, Co by ste chceli robif, nic Vam nelbrdni v

tom, aby ste si fo vyskusali.




5. Odkial vziat peniaze na podnikanie?

Pred zalozenim firmy sa kazdy zamysla nad jednou

otazkou - odkial vziat peniaze na podnikanie?

Peniaze lezia priamo na ulici. Financie na podnikanie

lebo dotdcie na otvorenie firmy mozete ziskaf z

roznych zdrojov a vobec to nie je tazkeé.



5. Odkial vziat peniaze na podnikanie?

Dotdcie a finanéné prispevky:

= Financne prispevky z uradu prdace,
= Financné prispevky na zacatie podnikania
Eurdpskej unie,

» |ne zdroje.




5. Odkial vziat peniaze na podnikanie?

Prostriedky z Eurépskej Unie - pre koho?

O prostriedky z Europskej unie moze poziadat dospela
osoba, ktord za posledny rok nemala zaregistrovanu
Ziadnu podnikatelsku cinnost.

Najvdcsie Sance maju ludia, pre ktorych nie je situacia

na/oracovnom tfrhu priazniva, zeny, ktoré sa vracaju do
prace po materskej a rodicovskej dovolenke, osoby
pred 25 a po 45 roku zivota, ako aj osoby, ktoré Ziju na
dedine.



5. Odkial vziat peniaze na podnikanie?

Etapy ziskavania dotdcii z EU:
Vyber programu
Priprava dokladov
Predlozenie projektu (ziadost, podnikatelsky plan)
Pohovor
Klgrdné rozhodnutie o poskytnuti grantu alebo pozicky

odpis zmluvy

RealizAcia projektu(napr. ndkup zariadenia)

VyUctovanie projektu (predstavenie ndkupnych faktur
poskytovatelovi grantu)



6. Prakticke cvic¢enia




Dakujem za pozornost
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