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Odovodnenie vyberu temy

Hodiny sU zalozené na ziskani potfrebného mnozstvao
informacii  tykajucich sa  prijimania  finanénych
rozhodnuti.

Ziaci ziskavajy praktické rady a cvic¢enia, ktoré im
pomdzu rozhodnut sa, <¢&i zacat podnikat,
mestnat sa alebo minut svoje usSetrené peniaze

na vlastné potreby.



Il. Vseobecne vzdeldavacie ciele

» Ziskavanie vedomosti o tom, ako robif spravne financné
rozhodnutia.

» Pochopenie toho, ako moézu byf pre nds tieto informdcie
uzitocné v kazdodennom pracovnom zivote.

= Spoznanie konkrétnych, lahko vykonatelnych a efektivnych

cviceni, ktoré umoznia ziskaf rozhodovacie schopnosti tykajuce
a podnikania.

Posiinenie motivdacie pracovaf na sebe a rozvijat praktfické
Zrucnosti.

Délezitou sucCastou je priprava ziakov na zivot v socidlnom
prostredi a zaujatie postoja pozitivneho myslenia, ktoré vedie k
motivacii a sebahodnoteniu odbornych predpokladov.



lll. Tematicky rozsah hodin

¥

2. Co by ste mali vediet predtym, neZ
zacnete konat

3. Dobrd volba
4. /Cim sa riadif pri zakladani firmy?¢

Prijimanie financnych rozhodnuti

. Cvicenia



V. Metody vedenia hodin

1) Minipredndska (na zaklade prezentacie)
2) llustracné materidly — interaktivny film

3) Praca pod vedenim

4) Prdaca v skupine




1. Prijimanie finanénych rozhodnuti

Ak mnoho l'udi kond urcéitym spésobom, za¢iname

verit v to, Ze je to sprdvny smer a robime to isté. ©

Je to spravne?




1. Prijimanie finanénych rozhodnuti

Co to znamend pre nés rozhodovaci proces? Dokonale
to poznaju predajcovia, ktori casto pouzivaju argument
,dobre sa to predava”, , klientky si rady vyberajo tento

vzor”.




1. Prijimanie finanénych rozhodnuti

Konanie na zdklade sprdavania ostatnych obmedzuje
analyzu a umoznuje jednoduchsie rozhodovanie, ktoré
vsak nemusi byt efektivhe. Hoci automaticky ¢asto

r

robime to ¢o ini, nemusi to byt pre nds to najlepsie.




1. Prijimanie finanénych rozhodnuti

Nedostatok vedomosti o danej téme vedie k
napodobnovaniv spravania niekoho iného.
Je fazké mat rozsiahle vedomosti o kazdej téme a
zhromazdovat odborné vedomosti o vsetkom, s ¢im sa

stret@vame.

Jé viak dobré zaujimat sa o oblasti, ktoré pre nas majo
velky vyznam a sOvisia s dolezitymi rozhodnutiami —

teda nasimi financiami. ©



1. Prijimanie finanénych rozhodnuti

Aby sme sa mohli rozhodnif, kde umiestnit svoj kapitdl,
nemusim poznat podrobné informdcie o priprave
Uverovych alebo investicnych ponik, ani pravidia,

kioré viadnu na trhu.




1. Prijimanie finanénych rozhodnuti

Je vsak dobré urobit vedomu volbu na zaklade
vedomosti o potencidlnych rizikdch, predpokladanych

ziskoch a moznostiach odstUpenia od investicie.




2. Co by ste mali vediet predtym nez prijmete
odnutie?

Pravidlo autority - Ak sa Vam pokazi auto, idete k
mechanikovi. Ked nas boli zub, idete k zubdrovi.
Podobné je to v pripade prijimania financnych
rozhodnuti. Ak sa vo financidch nevyznadte, hladdte

pomoc u réznych poradcov. Davajte si vsak pozor,

aby ste nepadli do pasce.



2. Co by ste mali vediet predtym nez prijmete
odnutie?

2. Klamlivé skupinové myslenie - pri prijimani
financnych rozhodnuti sa mobzete pytat na rady
inych, ale mali by ste to robit individudlne alebo s

najblizSou osobou, ktorej sa toto rozhodnutie tyka.




2. Co by ste mali vediet predtym nez prijmete
odnutie?

3. Ukotvenie - ak chceme kupif bicykel a kamardt
ndm povie, ze ceny sa pohybuju okolo 500 €, tato
informdacia sa moze staf kotvou a skutocné ceny

bicyklov budeme s touto sumou podvedome

orovnavaf. Ukotvenie ndm teda moze ublizif,

hlavne ak to predajca sikovne vyuzije.



2. . Co by ste mali vedief predtym nez prijmete
odnutie?

Mali by ste ¢o najobjektivnejsie vyhodnotit situdciv a
moznosti. Mali by ste si tiez uvedomitf, ze
pravdepodobnost sa lisi od ndsho ,,.zdravého rozumu” a

nd odhad potrebujete viac Udajov ako len tusenie.




2. Co by ste mali vediet predtym nez prijmete
odnutie?

Zvycajne existuje mnozstvo moznosti a preto
je normdlne byt zmateny a mat problém

vybrat si t0 spravnu.




3. Dobra volba

Predpokladajme, Zze mate ist0 sumu penazi a neviete
CO s nou.
Rozmyslate, kde ten finanény prebytok vlozit.

7

Mate na vyber viastné podnikanie, investovanie alebo

prazdniny®©.



4. Cim sa riadif pri zakladani viastnej firmy?

Predovsetkym tym, v ¢om ste najlepsi. Ak mate
nadpriemerne zru¢nosti v niektorej oblasti, oplati sa ich
preniest do podnikania.

Viedy vytvorite dokonaly vztah — Budete robit to, c¢o mate

radi. V praci na plny Ovazok je to ¢asto nemozné.




5. Napady na podnikanie

Nagjdite dieru na trhu

Co je to diera na trhu?

Diera na trhu je miesto, kde nie je este prilis velkd

konkurencia alebo je Vasa ponuka vynimocna.




5. Napady na podnikanie

Hladajte problémy, ktoré treba riesit.

Svet je plny potrieb a problémoyv, ktoré mozno vyriesit.
V kazdom probléme existuje potencidlna moznost premenit
ho na ziskovy biznis.

udia maju mnoho potrieb, ktoré chcu uspokoijit.

si myslite, odkial sa vzal otvara¢ na konzervy a noznicky

pre lavakov?



5. Napady na podnikanie

Pozorujte

Pozorujte svet okolo seba.
M&ze sa stat, ze napriklad na zahranicnej dovolenke objavite

skvely ndpad a Uspesne sa inspirujete.




5. Napady na podnikanie

Stratégia ¢erveného oceanu...
Mbzete ngjst lepsi spdsob na to, ako vyriesit problém, ktory uz
niekto vyriesit chcel.
Nazyva sa to stratégia Cerveného ocednu.
Je to stratégia vstupu uz na existujuci trh.

APy ste mohli predaf viac, mali by ste byt lepsi, ako Vasa

konkurencia.

Myslite na to, ze Taliani vymysleli pizzu, ale az Americ¢ania ju

spropagovaili.



5. Napady na podnikanie

Dolezité rozhodnutia
= Vyberte ndzov firmy,

» 7volte si pravnu formu podnikania,
= Zvolte si formu zdaneniq,

e druh Cinnosti,

rCite datum zacatia podnikatelske] Cinnosti,
UrCite miesto vykondvania hospoddrskej ¢innosti,
= Vyberte banku, v ktorej budete mat podnikatelsky

ucCet.



5. Napady na podnikanie

Hladajte na internete
Velmi zaujimavym ndpadom je prezeranie roznych
diskusnych for alebo socidlnych sieti.
Casto ludia sami hovoria o svojich potrebdch a nemoznosti
ich realizécie: ,,Preco neexistuje..." alebo ,,Skoda, Ze sa

nedad...".

Staci zistit, Ci dokdzete daf ludom to, o potfrebuju.



5. Napady na podnikanie

Rozvijajte svoje vdsne a zaujmy

Ak oblubujete nejaku vedecku disciplinu, ste domdacim
majstrom alebo ste dobry v nejakej sSportovej discipline,

mobzete hladat ndpad v tom, Co mdate radi a v ¢om sa

vyznate.




5. Napady na podnikanie

Analyzujte svoje pracovné skusenosti

Zamyslite sa nad tym, aké mate zdroje a predispozicie.
Kde ste predtym pracovalie Aké sU vase skusenostie Akymi
skusenostami aktudine disponujete?

Co viete Vy a V&3 spolo&nik?




5. Napady na podnikanie

Prisposobte existujice produkty novej cielovej skupine

Dobry ndpad nemusi vyslovene spocivat len vo vymysleni
novéeho produkty.
M&zete zvazit uz existujuce riesenie, ale na trhu, na ktorom

este nebolo pouzitée.

lekedy postaci predstavit existujuci produkt novej skupine

klientov.



5. Napady na podnikanie

Pocuvaijte svoju intuiciu

Ak citite, ze to je to, Co by ste chcelirobif, nic Vam nestoji v

ceste, aby ste to vyskusali.




6. Prakticke cvic¢enia




Dakujem za pozornost
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